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LUIS CAMPOS FERREIRA Secretdrio de Estado dos Negdcios Estrangeiros e Cooperacdo

“Queremos reforcar os lacos com
os paises da Alianca do Pacifico”

Governante defende que aposta em Chile, Peru, Coldmbia e México é uma boa diversificagdo para as empresas nacionais.

Tiago Freire
tiago.freire@economico.pt

Realizou-se ontem, em Lisboa,
a conferéncia dedicada a Alian-
¢a do Pacifico, grupo composto
por Peru, Chile, Colombia e
México. O Secretdrio de Estado
dos Negocios Estrangeiros foi
um dos oradores e explica em
entrevista a importincia destes
mercados para as empresas
portuguesas. O Didrio Econ6-
mico publica amanha o balanco
da conferéncia.

Ja temos algumas empresas a
apostar nestes paises e pelo me-
nos um banco de investimento
muito activo no mercado mexica-
no. Até aqui a investida tem sido
isolada ou ji tem contado com o
apoio institucional “diplomatico”
do Governo?

O Governo tem estado fortemente
empenhado em acompanhar o
dinamismo do nosso sector em-
presarial e em contribuir para o
aumento substancial das nossas
exportagdes. A aposta nos paises
da Alianga do Pacifico integra-se
nesta politica e € estratégica. Tra-
tam-se de paises com os quais te-
mos uma relagdo de afectos, ba-
seada em fortes afinidades cultu-
rais, e objectivos comuns nos pla-
nos politico e econémico. O apoio
institucional da nossa rede diplo-
matica, em que a AICEP estd inte-
grada, tem sido efectivo, susten-
tado e instrumental aos bons re-
sultados jd alcancados.

Como se pode agregar, debaixo
desse chapéu institucional, esta
aposta nestes paises?

No contexto da estratégia que
referi, e procurando interpretar
o sentimento e as expectativas
dos empresdrios portugueses -
responsdveis pelas decisdes das
suas empresas -, temos intensi-
ficado as visitas oficiais aos 4
paises. O Senhor Presidente da
Repiiblica e o Senhor Primeiro
Ministro visitaram recentemen
te a Colombia e o Peru. Os Presi-
dentes destes dois paises vieram
igualmente a Portugal. Dentro
de 10 dias o Senhor Primeiro Mi-
nistro visitard o México, acom-
panhado por uma missdo em
presarial. Quanto ao Chile, esta-
mos a implementar o roteiro es-
tratégico para o desenvolvimen-
to das relacdes bilaterais cele-
brado em 2012, durante a visita
do MNE chileno a Lisboa.

No decurso destas visitas, para
além das portas que se abrem e
das oportunidades de negdcio que
sdo criadas, temos consolidado o

Luis Campos Ferreira salienta
o comportamento das
exportacoes portuguesas.

enquadramento legal bilateral
com estes pafses. Nesse sentido, jd
assindmos convencdes para evitar
a dupla tributagdo com os quatro
paises da Alianga.

Temos, até por razdes historicas,
uma rela¢io privilegiada com o
Mercosul. Este olhar para paises

Nio se trata de dispersdo mas sim
de diversificacdo. Nio os encara-
mos como mercados alternativos
mas sim complementares, numa
regido prioritdria para a nossa po-
litica externa.

A América Latina é um dos
principais motores da economia
mundial, com taxas de cresci-
mento notdveis. A exceléncia das
nossas relacoes politicas e cultu-
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rais com aquela regiao, e a com
plementaridade entre a oferta
empresarial e comercial portu-
guesa e as atuais necessidades das
economias latino-americanas fa-
zem com que a regido seja natu-
ralmente relevante para o nosso
crescimento economico. As ex-
portagdes portuguesas para a
América Latina cresceram 18,5%
entre 2008 e 2012. No primeiro se-
mestre deste ano ultrapassaram
1.400 milhoes de euros, originan
do um superavit de 476 milhoes
de euros. Reflectindo uma singu-
lar relacdo histérica e afectiva, o
Brasil ¢, naturalmente, 0 nosso
principal parceiro na regido. -As
nossas exportacdes para o Brasil
mais do que duplicaram desde
2008, atingindo uns expressivos
670 Milhoes de euros, niimero que
corresponde a mais de 40% das
nossas exportagoes para a Ameéri-
ca Latina. Quanto ao Mercosul,
consideramos estratégica a rela-
¢do entre a UE e esta instituigio.
A UE € 0 1.” parceiro comercial do
Mercosul, e 0 Mercosul é o0 nosso
8.2 parceiro econémico. Estes
factos sdo positivos mas podem
ser melhorados e é nesse sentido
que estamos muito empenhados
na reabertura das negociacdes
comerciais entre os dois blocos,
tendo em vista um resultado mu
tuamente vantajoso, em que 0s
nossos interesses nacionais sejam
salvaguardados.

Que raziio estd na origem do facto
de Portugal se instituir como ob-
servador da Alianca do Pacifico?
Portugal acompanhou com
grande interesse a criagio desta
organizagio, e fomos um dos pri-
meiros paises europeus a-obter o
estatuto de observador. O objec-
tivo € claro: queremos reforcar os
lagos politicos, culturais e eco-
nomicos com estes 4 paises e
criar sinergias que se traduzam
em beneficios mituos. A Alianga
do Pacffico constitui um dos blo-
cos comerciais mais dinamicos e
promissores na cena internacio
nal, com 210 milhdes de consu
midores; um mercado aberto
gracas a recente decisdo de eli-
minar as taxas alfandegdrias para
90% dos produtos comercializa-
dos; o PIB integrado representa
40% do total da América Latina;
¢é responsdvel por 55% das ven-
das da América Latina para o res-
to do mundo; e apresentou em
2012 taxas médias de crescimen
to de 5%. Seria uma irresponsa-
bilidade ndo olhar para estes fac-
tos e vermos o elevado potencial
para as nossas empresas.

Em termos de exportagdes, como
estio 0s nimeros para estes qua-
tro paises e qual o potencial apa-
rente que possa existir, em ter-
mos de crescimento deste movi-
mento?

Tem-se registado um significati
vo aumento das trocas comerciais

e dos fluxos de investimento entre
Portugal e os 4 paises da Alianga.
Nos ultimos 5 anos, as exporta-
GOes portuguesas aumentaram
em média 56% para o Peru, 32%
para a Coloémbia, 17% para o Chile
e 11% para 0 México. A economia
portuguesa tem uma grande
compatibilidade com as dos nos-
sos parceiros da Alianga do Pacifi
co. Nas tiltimas duas décadas Por
tugal fez um forte investimento
em infra-estruturas, em energias
- particularmente as renovaveis -
e na modernizacdo e informatiza-
¢do da sua administracdo e siste-
ma de ensino, estando hoje dota-
do de modernas redes de trans-
porte e telecomunicagdes bem
como de sofisticados sistemas in-
formadticos de “e-government”,
de gestdo escolar e hospitalar.
Este conhecimento e experiéncia
em sectores chave para o desen
volvimento das economias em
causa - tem criado oportunidades
nestes paises para empresas na-
cionais, através da realizagio de
investimentos e, também, de
parcerias com empresas locais.
Também outros sectores nacio-
nais, como o turismo, a industria
farmacéutica, a grande distribui-
¢do, o agroalimentar, ou a cortica,
tém consolidado a sua presenca
nestes 4 mercados.
O que pode o poder politico fazer,
a mais, pelas empresas nacionais
Lifora?
O Governo tem prosseguido uma
politica activa de apoio a interna-
cionalizagdo das nossas empre-
sas, servindo de facilitador na
abertura de mercados, na identi-
ficagdo e resolucdo de problemas
e entraves aos negécios, bem
como no estabelecimento de
acordos que permitam aprofun-
dar o relacionamento econémico
com paises estratégicos. Conti-
nuaremos a utilizar a exceléncia
da nossa maquina diplomdtica e
da AICEP, na defesa dos interesses
econdémicos nacionais, procu-
rando melhorar ainda mais a
atrac¢do de investimento e os nii-
meros de exportag6es que no pri-
meiro semestre superaram 33 mil
milhGes de euros, o0 que repre-
senta um aumento de 4% face ao
periodo homélogo de 2012, e
constitui o melhor registo dos 1l-
timos cinco anos. O Governo
procura ajudar através dos meios
disponiveis mas o mérito, e tem
havido muito, €, essencialmente,
dos empresdrios portugueses. O
seu sucesso no estrangeiro é fun-
damental para a economia portu-
guesa e deve-nos inspirar nos de-
safios que enfrentamos. m



